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MỤC LỤC

Trang

PHẦN MỞ ĐẦU 


PHẦN I: CƠ SỞ LÝ THUYẾT VỀ XÚC TIẾN BÁN 


I. Xúc tiến bán 


1. Bản chất và ý nghĩa của xúc tiến bán


2. Mục tiêu của xúc tiến bán


II. Các kỹ thuật xúc tiến bán


1. Xúc tiến bán với người tiêu dùng


2. Xúc tiến bán với người trung gian và lực lượng bán hàng


III. Trình tự xây dựng các kỹ thuật xúc tiến bán


1. Các nhân tố ảnh hưởng tới việc thiết lập chương trình xúc tiến bán


2. Các bước xây dựng kỹ thuật xúc tiến bán


IV. Các phương pháp đánh giá hiệu quả xúc tiến bán


1. Đánh giá dựa trên mục tiêu được xác lập của doanh nghiệp


2. Các phương pháp đánh giá có hiệu quả của hoạt động xúc tiến bán


PHẦN 2: PHÂN TÍCH THỰC TRẠNG HOẠT ĐỘNG XÚC TIẾN BÁN TẠI XÍ

                NGHIỆP ỐNG THÉP HÀN

I. Khái quát thị trường thép Việt Nam trong những năm gần đây


II. Giới thiệu về đặc điểm, tình hình sản xuất kinh doanh của xí nghiệp 

     ống thép hàn


1. Lịch sử hình thành và lĩnh vực sản xuất kinh doanh của xí nghiệp 

    ống thép hàn.


2. Tình hình tiêu thụ sản phẩm và tổ chức hoạt động Marketing của 

    xí nghiệp


III. Các chính sách Merketing của xí nghiệp đối với sản phẩm thép


1. Đặc điểm sản phẩm


2. Chính sách giá


3. Kênh phân phối


4. Các hoạt động xúc tiến bán hỗn hợp


IV. Phân tích hoạt động xúc tiến bán của xí nghiệp ống thép hàn đối với các sản phẩm thép.


1. Tiến hành của hoạt động xúc tiến bán


2. Tiến trình xây dựng chương trình


3. Kết luận và bài học kinh nghiệm rút ra từ thực trạng hoạt động xúc 

    tiến bán của xí nghiệp ống thép hàn.


PHẦN 3: NHỮNG GIẢI PHÁP ĐỀ XUẤT NHẰM NÂNG CAO HIỆU QUẢ CỦA 

               HOẠT ĐỘNG XÚC TIẾN BÁN ĐỐI VỚI SẢN PHẨM THÉP HÀN


I. Những căn cứ thực trạng xúc tiến bán


II. Đề xuất nhằm hoàn thiện quy trình chiến lược xúc tiến bán


KẾT LUẬN


Tài liệu tham khảo Đề cương bạn đang xem tại http://choluanvan.vn  được trích dẫn từ tài liệu toàn văn.

Quý độc giả nào có nhu cầu tham khảo toàn bộ tài liệu có thể đặt mua tài liệu này từ thư viện.

Vui lòng truy cập website Luận Văn Việt để biết thêm chi tiết : 
http://Luanvanviet.com/datmua.php 
Xin chân thành cảm ơn quý độc giả đã quan tâm đến thư viện trong thời gian vừa qua.

Thông tin liên hệ:  

Hotline: 0979.170.170 (Mr. Huy)

Địa chỉ Email liên hệ: 

Luanvanviet@gmail.com 

Choluanvanvn@gmail.com 

Tailuanvan@gmail.com 
Thuvienluanvanvn@gmail.com 
Hệ thống Website:   TMV.VN
http://choluanvan.vn - Chợ luận văn Việt Nam
http://luanvanviet.com – Luận văn Việt Nam - Thế giới
http://thuvienluanvan.org – Thư viện luận văn Việt Nam
http://choluanvan.org – Chợ luận văn, khóa luận, báo cáo
http://timluanvan.org – Cổng thông tin tìm kiếm luận văn
http://tailuanvan.com – Tải luận văn, mẫu luận văn
  Hệ thống Website :                          Thông tin Liên hệ - Ban biên tập:  
● http://luanvanviet.com

 Hotline trực tiếp: 0979.170.170 Yahoo Chat: Luanvanviet
● http://choluanvan.vn
 http://luanvanviet.com/datmua.php hướng dẫn tải luận văn đầy đủ
● http://thuvienluanvan.org
 Email: Luanvanviet@gmail.com - choluanvanvn@gmail.com 
● http://tailuanvan.com                         Thương mại Việt Co., Ltd – Website: http://tmv.vn  

[image: image3.jpg]