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Luận văn, báo cáo, đề tài, đồ án, tiểu luận, khóa luận, tài liệu có tên là:
Tăng cường quản trị hoạt động bán hàng của công ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự động hóa DKNEC
Đề cương đề tài mã số: A0112
Mục Lục

1Mở đầu


chương I: 3đặc điểm hàng húa và nội dung quản trị hoạt động bỏn hàng của cụng ty cơ - điện - đo lường - tự động hoỏ


3I.  Đặc điểm hàng húa kinh doanh của cụng ty và những nhõn tố ảnh hưởng đến quản trị hoạt động bỏn hàng của cụng ty.


3I.1 Đặc điểm hàng húa kinh doanh của cụng ty.


3I.1.1. Đặc điểm về sản xuất, lắp đặt


4I.1.2. Đặc điểm về kinh doanh thương mại của cụng ty Cơ-điện-đo lường-tự động hoỏ DKNEC.


4I.1.3. Đặc điểm về cỏc hoạt động đầu tư khỏc


5I.2. Những nhõn tố ảnh hưởng đến quản trị hoạt động bỏn hàng của cụng ty


5I.2.1 Tiềm lực tài chớnh.


6I.2.2 Tiềm năng con người.


7I .2.3 Tiềm lực vụ hỡnh (tài sản vụ hỡnh).


8I.2.4. khả năng kiểm soỏt/chi phối/độ tin cậy của nguồn cung cấp hàng húa và dự trữ hợp lý hàng húa của doanh nghiệp.


9I.2.5. Trỡnh độ tổ chức quản lý


10I.2.6. trỡnh độ tiờn tiến của trang hiết bị, cụng nghệ, bớ quyết cụng nghệ của doanh nghiệp.


10I.2.7. vị trớ địa lý, cơ sở vật chất-kỹ thuật của doanh nghiệp.


10II. Sự cần thiết phải tăng cường quản trị hoạt động bỏn hàng của cụng ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự động húa (DKNEC).


10II.1 Khỏi niệm về “ quản trị bỏn hàng”.


11II.2. Vai trũ của quản trị bỏn hàng đối với doanh nghiệp


12III. Nội dung quản trị họat động bỏn hàng  của cụng ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự động húa DKNEC.


12III.1. Xỏc lập mục tiờu bỏn hàng.


14III.2. Xõy dựng chương trỡnh bỏn hàng (hỡnh thức bỏn phự hợp với khỏch hàng)


16III.3. Tuyển mộ, đào tạo lực lượng bỏn hàng.


17III.4. Xõy dựng ngõn sỏch bỏn hàng.


18III.5. Điều khiển quỏ trỡnh bỏn hàng.


19III.6. Kiểm tra, kiểm soỏt hoạt động bỏn hàng.


20III.7. Đỏnh giỏ kết quả của quản trị bỏn hàng.


Chương II: 22Thực trạng quản trị hoạt động bỏn hàng của cụng ty cơ - điện - đo lường – tự động húa dknec


22I. Khỏi quỏt về cụng ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự động húa DKNEC và kết quả họat động kinh doanh.


22I.1. Quỏ trỡnh hỡnh thành của cụng ty  Cơ- điện-đo lường-tự động hoỏ DKNEC.


23I.2. Bộ mỏy tổ chức và hoạt động sản xuất kinh doanh của cụng ty.


23I.2.1.  Mụ hỡnh tổ chức bộ mỏy của cụng ty


25I.2.2 Cơ chế hoạt động và chức năng, nhiệm vụ của từng bộ phận


31II. Phõn tớch kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh của cụng ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự đụng húa DKNEC.


31II.1. Kết quả chung


32II.1.1  Chỉ tiờu về doanh thu


32II.1.2 Chỉ tiờu về chi phớ.


33II.2. Một số chỉ tiờu khỏc.


34II.2.1  Chỉ tiờu về tài sản.


34II.2.2 Chỉ tiờu về nguồn vốn.


34III. Đỏnh giỏ kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh của cụng ty cơ-điện-đo lường-tự động hoỏ DKNEC


34III.1. Những điểm mạnh trong sản xuất kinh doanh của cụng ty


35III.2. Những điểm yếu trong sản xuất kinh doanh của cụng ty


36III.3. Những cơ hội và thỏch thức.


36IV. Thực trạng quản trị họat động bỏn hàng của cụng ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự động húa DKNEC.


36IV.1.
Xõy dựng mục tiờu bỏn hàng.


37IV.2.
 Cỏc cụng nghệ bỏn hàng mà cụng ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự động húa DKNEC đang sử dụng.


41IV.4. Lực lượng bỏn hàng và quỏ trỡnh tổ chức điều khiển lực lượng bỏn hàng tại Cụng ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự động húa DKNEC .


43IV.5. Tổ chức quỏ trỡnh bỏn hàng.


44IV.6. Đỏnh giỏ tỡnh hỡnh quản trị bỏn hàng tại cụng ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự động húa DKNEC.


Chương III: 47Giải phỏp tăng cường quản trị hoạt động bỏn hàng của cụng ty cơ - điện - đo lường – tự động húa dknec


471. Dự bỏo khỏi quỏt mụi trường bờn trong cụng ty


482. Phương hướng phỏt triển kinh doanh của cụng ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự động húa DKNEC trong thời gian tới.


503. Đề xuất hoàn thiện quỏ trỡnh tổ chức bỏn hàng và cỏc phương thức bỏn hàng ở Cụng ty. Cơ - Điện - Đo lường – Tự động húa DKNEC.


503.1.Đề xuất hoàn thiện quỏ trỡnh tổ chức bỏn hàng


543.2. Đề xuất hoàn thiện phương thức bỏn hàng.


554. Đề xuất hoàn thiện nội dung cụng tỏc quản trị bỏn hàng tại cụng ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự động húa DKNEC.


554.1. Đề xuất mục tiờu của quản trị bỏn hàng.


564.2. Hoàn thiện cụng tỏc triển khai phối thức mặt hàng bỏn lẻ và cỏc dịch vụ bỏn hàng ở cụng ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự động húa DKNEC.


574.3. Tổ chức lực lượng bỏn hàng của cụng ty.


584.4. Hoàn thiện lịch làm việc của cụng ty Cơ - Điện - Đo lường – Tự động húa DKNEC.


60Kết luận


61Tài liệu tham khảo


65I.1. Quỏ trỡnh hỡnh thành của cụng ty  Cơ- điện-đo lường-tự động hoỏ DKNEC.


65I.2. Bộ mỏy tổ chức và hoạt động sản xuất kinh doanh của cụng ty.


65I.2.1.  Mụ hỡnh tổ chức bộ mỏy của cụng ty


65II.1.2 Chỉ tiờu về chi phớ.


65II.2. Một số chỉ tiờu khỏc.


65II.2.1  Chỉ tiờu về tài sản.


65III. Đỏnh giỏ kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh của cụng ty cơ-điện-đo lường-tự động hoỏ DKNEC


65III.1. Những điểm mạnh trong sản xuất kinh doanh của cụng ty


65III.2. Những điểm yếu trong sản xuất kinh doanh của cụng ty


65III.3. Những cơ hội và thỏch thức.


65Kết luận




Đề cương được trích dẫn từ toàn văn tài liệu tại http://Luanvanviet.com
Quý độc giả có nhu cầu tham khảo toàn bộ tài liệu có thể đặt mua tài liệu này từ thư viện.

Để biết thêm chi tiết, vui lòng truy cập website Luận Văn Việt : 
http://Luanvanviet.com/datmua.php 
Xin chân thành cảm ơn quý độc giả đã quan tâm đến thư viện trong thời gian vừa qua.

Hotline: 0979.170.170 (Mr. Huy)

Email: Luanvanviet@gmail.com  
Hệ thống Website:  
  

http://Luanvanviet.com

 

http://Choluanvan.vn


 

http://Choluanvan.org


http://Timluanvan.org



http://Tailuanvan.com 


http://Thuvienluanvan.org


�HYPERLINK "http://Luanvanviet.com"�http://Luanvanviet.com�   Tìm Luận văn Nhớ đến Luận Văn Việt.       Hotline: 0979.170.170











   Hệ thống Website:             
Thông tin Liên hệ Ban biên tập:  
● http://Luanvanviet.com

 Hotline trực tiếp: 0979.170.170 (Mr. Huy)

● http://choluanvan.vn

 Yahoo Chat: Luanvanviet
● http://tailuanvan.com
 
 Email: Luanvanviet@gmail.com


