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Luận văn, báo cáo, đề tài, đồ án, tiểu luận, khóa luận, tài liệu có tên là:
Hoàn thiện hệ thống kênh phân phối của Công ty Bánh kẹo Hải Hà
Đề cương đề tài mã số: A0185
1Chương 1: Cơ sở lý thuyết về hệ thống kênh phân phối


11. Bản chất của các kênh phân phối


11.1. Định nghĩa và vai trò của hệ thống và chính sách phân phối


21.2. Chức năng của hệ thống phân phối


21.3. Cấu trúc của hệ thống phân phối


31.3.1. Kênh phân phối trực tiếp (kênh zero cấp)


31.3.2. Kênh phân phối ngắn (kênh một cấp)


31.3.3. Kênh phân phối dài


41.4. Những kiểu lưu chuyển trong kênh


52. Tổ chức và hoạt động của kênh


52.1. Hoạt động của kênh


62.2. Tổ chức kênh


72.2.1 Sự phát triển của hệ thống tiếp thị dọc


102.2.2. Sự phát triển của hệ thống tiếp thị hàng ngang


103. Những quyết định về lựa chọn và quản trị kênh


103.1. Các tình huống và các bước của quá trình lựa chọn kênh
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123.3. Kích thích các thành viên của kênh


133.4. Đánh giá các thành viên của kênh


134. Những quyết định phân phối hàng hoá vật chất


144.1. Bản chất của sự phân phối hàng hoá vật chất


154.2. Mục tiêu của việc phân phối hàng hoá vật chất


154.3. Vận tải


185. Phân phối sản phẩm: bán sỉ và lẻ


185.1. Bán lẻ


19chương 2 : Thực trạng các hoạt động sản xuất kinh doanh tại công ty bánh kẹo hải hà


192.1. Quá trình hình thành và phát triển của công ty bánh kẹo Hải Hà


202.2. Chức năng và nhiệm vụ của công ty


222.3. Công nghệ sản xuất một số mặt hàng bánh kẹo chủ yếu


261.5.
Cơ cấu tổ chức quản lý của Công ty bánh kẹo Hải Hà


282.1.5. Môi trường hoạt động sản xuất kinh doanh


312.1.6. Tình hình sản xuất kinh doanh của Công ty


322.1.7. Tình hình tiêu thụ sản phẩm của Công ty trên thị trường


332.2. Thực trạng hệ thống kênh phân phối của Công ty bánh kẹo Hải Hà


332.2.1. Thực trạng về cấu trúc kênh phân phối của Công ty bánh kẹo Hải Hà:


362.2.2 Đặc điểm và công tác tìm kiếm các thành viên kênh


372.2.3. Thực trạng hoạt động quản lý kênh


372.2.3.1. Thực trạng quản lý các dòng chảy trong kênh


392.2.3.2. Hoạt động khuyến khích các thành viên kênh


412.2.3.3. Hoạt động quản lý mối quan hệ giữa các thành viên kênh


412.2.3.4. Sự phối hợp các biến số Marketing mix


432.2.4. Công tác đánh giá các thành viên kênh.


442.2.5. Những mâu thuẫn tồn tại trong hệ thống kênh phân phối của Công ty


452.2.6. Những kết quả mà Công ty đã đạt được về tổ chức kênh phân phối:


482.2.7. Tồn tại và nguyên nhân về tổ chức và quản lý kênh phân phối


482.2.7.1. Những tồn tại


482.2.7.2. Các nguyên về Marketing


51Chương III


51hoàn thiện hệ thống kênh phân phối của


51Công ty bánh kẹo hải hà


513.1. Những căn cứ để cải tiến kênh.


513.1.1. Thị trường mục tiêu:


513.1.2. Sản phẩm


523.1.3. Môi trường kinh doanh và khả năng của Công ty xuất phát từ khả năng hiện tại và khai thác trong tương lai.


523.1.4. Các mục tiêu của Công ty trong những thời gian tới:


543.2. Các giải pháp để cải tiến kênh:


543.2.1. Phát triển các dạng kênh có thể:


563.2.2. Mô hình tổ chức kênh:


583.3. Những vấn đề cần giải quyết để thự hiện kênh trên có hiệu quả :


583.3.1 hoàn thiện công tác tuyển trọn thành viên kênh :


593.3.2. Điều chỉnh số lượng các đại lý:


603.3.3. Hoàn thiện quảng cáo kênh phân phối:


603.3.3.1. Thiết lập mối quan hệ giữa các thành viên kênh:


613.3.3.2. Hoàn thiện quản lý các dòng chảy kênh:


623.3.3.3. Hoàn thiện công tác khuyến khích động viên các thành viên kênh:


633.3.3.4. Phối hợp đồng bộ các chính sách Marketing mix.


663.3.4. Hoàn thiện công tác đánh giá hoạt động của các thành viên kênh


683.3.5. Các vấn đề về nhân sự


693.3.6. Một số kiến nghị với Nhà nước
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Đề cương được trích dẫn từ toàn văn tài liệu tại http://Luanvanviet.com
Quý độc giả có nhu cầu tham khảo toàn bộ tài liệu có thể đặt mua tài liệu này từ thư viện.

Để biết thêm chi tiết, vui lòng truy cập website Luận Văn Việt : 
http://Luanvanviet.com/datmua.php 
Xin chân thành cảm ơn quý độc giả đã quan tâm đến thư viện trong thời gian vừa qua.

Hotline: 0979.170.170 (Mr. Huy)

Email: Luanvanviet@gmail.com  
Hệ thống Website:  
  

http://Luanvanviet.com

 

http://Choluanvan.vn


 

http://Choluanvan.org


http://Timluanvan.org



http://Tailuanvan.com 


http://Thuvienluanvan.org


�HYPERLINK "http://Luanvanviet.com"�http://Luanvanviet.com�   Tìm Luận văn Nhớ đến Luận Văn Việt.       Hotline: 0979.170.170











   Hệ thống Website:             
Thông tin Liên hệ Ban biên tập:  
● http://Luanvanviet.com

 Hotline trực tiếp: 0979.170.170 (Mr. Huy)

● http://choluanvan.vn

 Yahoo Chat: Luanvanviet
● http://tailuanvan.com
 
 Email: Luanvanviet@gmail.com


