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Luận văn, báo cáo, đề tài, đồ án, tiểu luận, khóa luận, tài liệu có tên là:
Hoàn thiện hệ thống kênh phân phối tại Công ty Cổ phần Pin Hà Nội
Đề cương đề tài mã số: A0201
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3CHƯƠNG I: QUÁ TRÌNH HÌNH THÀNH VÀ PHÁT TRIỂN CỦA CÔNG TY CỔ PHẦN PIN HÀ NỘI


31.
Quá trình hình thành và phát triển


31.1. Thông tin chung về công ty


31.2.Quá trình phát triển của công ty


31.2.1. Giai đoạn 1: Từ năm 1960-1965


41.2.2Giai đoạn 2: Từ 1965- 1990


51.2.3Giai đoạn 3: Từ 1990 đến nay


63. Cơ cấu tổ chức bộ máy quản trị của công ty


63.1.Sơ đồ bộ máy quản trị


83.2. Chức năng, nhiệm vụ của từng bộ phận trong doanh nghiệp và mối liên hệ giữa chúng


83.2.1. Đại hội đồng cổ đông


83.2.2.Hội đồng quản trị


93.2.3. Ban kiểm soát


93.2.4.Ban điều hành


93.2.5. Phòng tổ chức- hành chính - phục vụ


103.2.6. Phòng kế hoạch- vật tư:


113.2.7. Phòng  KTCN – MT – KCS :


113.2.8.  Phòng kỹ thuật cơ điện :


113.2.9. Phòng thị trường tiêu thụ :


123.2.10. Phòng kế toán – tài chính :


123.2.11. Các phân xưởng sản xuất


123.2.12. Ngành điện – hơi – nước :


123.2.13. Đốc công và tổ trưởng :


134. Kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh


134.1.Kết quả sản xuất kinh doanh của công ty


134.1.1. Tài chính


164.1.2. Hiệu quả sản xuất- kinh doanh của công ty


175. Các nhân tố ảnh hưởng đến quản trị hệ thống kênh phân phối của công ty cổ  phần Pin Hà Nội


175.1.Đặc điểm về sản phẩm


195.2. Đặc điểm về nguồn nhân lực


205.3.  Đặc điểm về công nghệ


225. 4 . Đối thủ cạnh tranh


235. 5. Đặc điểm về thị trường tiêu thụ


24CHƯƠNG II: THỰC TRẠNG HỆ THỐNG KÊNH PHÂN PHỐI CỦA CÔNG TY CỔ PHẦN PIN HÀ NỘI


241.  Thực trạng tổ chức kênh phân phối tại công ty cổ phần Pin Hà Nội


241.1. Cấu trúc kênh phân phối của công ty


241.1.1 Kênh một cấp


251.1.2 Kênh hai cấp


251.2. Một số kết quả hoạt động của kênh phân phối qua các năm


292. Thực trạng quản trị hệ thống kênh phân phối của công ty


292.1. Tổ chức bộ máy quản trị kênh phân phối


302.2. Chính sách quản lý kênh phân phối của công ty


302.2.1 Thiết lập quan hệ với các thành viên


302.2.1.1. Thiết lập quan hệ với đại lý:


362.2.1.2. Thiết lập quan hệ với người bán lẻ trực tiếp hoặc gián tiếp thông qua các đại lý


382.2.2. Khuyến khích, duy trì và phát triển  các thành viên trong kênh phân phối


382.2.2.1.   Chính sách chiết khấu:


402.2.2.2. Chính sách thanh toán:


402.2.2.3. Chính sách hỗ trợ vận chuyển:


412.2.2.4. Đối với hoạt động môi giới dịch vụ xuất khẩu:


412.2.2.5. Chính sách xúc tiến bán hàng:


422.2.2.6. Chính sách thưởng hỗ trợ đại lý:


433. Đánh giá chung về chính sách quản lý kênh phân phối của công ty


433.1. Ưu điểm của chính sách quản lý kênh phân phối


443.2. Hạn chế của chính sách quản lý kênh


46CHƯƠNG III: GIẢI PHÁP HOÀN THIỆN HỆ THỐNG KÊNH PHÂN PHỐI CỦA CÔNG TY


461. Định hướng phát triển


461.1. Những định hướng chung


461.2. Phương hướng phát triển năm 2007


482. Giải pháp hoàn thiện hệ thống kênh phân phối tại công ty cổ phần Pin Hà Nội


482.1. Quản lý các thành viên kênh hoạt động một cách hiệu quả


482.1.1. Quản lý các đại lý


482.1.1.1.
Tạo mối quan hệ chặt chẽ hơn với các đại lý


502.1.1.2.
Các biện pháp khuyến khích đại lý


562.1.1.3.
Đánh giá hoạt động của các đại lý


582.1.2. Người bán lẻ


582.1.2.1.
Đối với người bán lẻ mua trực tiếp từ công ty:


602.1.2.2.
Đối với những người mua lẻ từ các đại lý


612.2. Đào tạo đội ngũ nhân viên bán hàng trong việc tiếp xúc, kiểm tra, hỗ trợ các trung gian trong kênh phân phối


622.3. Hoàn thiện hệ thống thông tin trong kênh


63KẾT LUẬN




Đề cương được trích dẫn từ toàn văn tài liệu tại http://Luanvanviet.com
Quý độc giả có nhu cầu tham khảo toàn bộ tài liệu có thể đặt mua tài liệu này từ thư viện.

Để biết thêm chi tiết, vui lòng truy cập website Luận Văn Việt : 
http://Luanvanviet.com/datmua.php 
Xin chân thành cảm ơn quý độc giả đã quan tâm đến thư viện trong thời gian vừa qua.

Hotline: 0979.170.170 (Mr. Huy)

Email: Luanvanviet@gmail.com  
Hệ thống Website:  
  

http://Luanvanviet.com

 

http://Choluanvan.vn


 

http://Choluanvan.org


http://Timluanvan.org



http://Tailuanvan.com 


http://Thuvienluanvan.org


�HYPERLINK "http://Luanvanviet.com"�http://Luanvanviet.com�   Tìm Luận văn Nhớ đến Luận Văn Việt.       Hotline: 0979.170.170











   Hệ thống Website:             
Thông tin Liên hệ Ban biên tập:  
● http://Luanvanviet.com

 Hotline trực tiếp: 0979.170.170 (Mr. Huy)

● http://choluanvan.vn

 Yahoo Chat: Luanvanviet
● http://tailuanvan.com
 
 Email: Luanvanviet@gmail.com


